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Мульти-
канальный 
маркетинг 
(MCM)
 

Стратегия компании, портфеля 
компании и бренда

Коммерческая
эффективность

Ценообразование 
и доступ на рынок 

Проверка благонадёжности и 
обеспечение целостности 

цепочки поставок

Исследования 
рынка 

Комплексные консалтинговые решения для вашего бизнеса

• Go-To-Market стратегия
• Стратегия роста и орг. структура
• Приоритезация и управление портфелем
• Оценка потенциала рынка и продуктов
• Запуск новых продуктов и 

прогнозирование

• Настройка стратегии MCM 
• Разработка и отслеживание KPI 
• Поведенческая сегментация врачей
• Моделирование промо-микса
• Мониторинг социальных сетей
• Стратегия и дорожная карта 

цифрового здравоохранения

• Ценовые стратегии и доступ на рынок 
(Инновационные, орфанные препараты     
и др.)

• Оценка потенциала возмещения и 
ценообразования

• Payers’ & KOLs’ мэпинг
• Стратегические сессии по доступу на 

рынок и разработка дорожной карты

• Коммерческий Due Diligence
• Целевой поиск партнера для out-

licensing/ in-licensing / приобретений 
/локализации/пр.

• Поиск потенциального инвестора
• Инвестиционные проекты
• IPO отчеты (оценка рынка / компании)

• Сегментация клиентов
• Оптимизация работы полевых сил 

(структура, размер, распределение)
• Test & Control анализ
• Приоритезация регионов
• Анализ покрытия и частоты визитов

• Глубинные интервью & фокус группы
• AdHoc проекты: U&A, ATU, ценовая 

эластичность, маршрут пациента, 
репчеки, тестирование концепции, 
корпоративный имидж, тайный 
покупатель, KOL мэппинг и др.

IQVIA Eurasia
The rights to this material belong to «IQVIA COMMERCIAL RUS» LLC, any use of this material (or its separate parts) 
must be agreed with «IQVIA COMMERCIAL RUS» LLC

Sell-in Sell-out

Транзакции 

OneKey

Channel dynamicsИнтервью KOL

Маркет. исслед. Данные о 
плательщиках

Прочие источникиДанные клиентов

Источники данных:
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Аудит перформанса бренда: 
пенетрация, позиционирование, цена, 
профиль пациента и промо каналы

Эффективность полевых сил

Анализ/восприятие категории и 
пути пациента: от диагноза к лечению

Тестирование коммуникаций, 
концепций, пр.

Имидж компании и оценка 
восприятия компании

Поведение покупателей и оценка 
эффективности трейд-
маркетинговых активностей

Rep 
Check

Smart 
Brand

Patient 
Diaries 
Study

Digital 
Index

Price 
Priority

KOL
Mapping

U&A / 
ATU Segmentation

Patient 
Journey & 
Routing

Packaging 
Test

Concept 
Test Ad Test

Visibility 
Check

Shopper / 
Pharma 

Scan

Mystery 
Shopper

Company 
Reputation 

Index

Продукты направления маркетинговых исследований 

IQVIA Eurasia
The rights to this material belong to «IQVIA COMMERCIAL RUS» LLC, any use of this material (or its separate parts) must be agreed with «IQVIA COMMERCIAL RUS» LLC



IQVIA Template (V4.0.0)

100%   50%   75%   25%

Bright Blue

Indigo

Bright Teal

Bright Green

Emerald

5% Charcoal

Red

Контакты в странах 
Евразии
Александр Хромов
Генеральный Директор | Евразия

Aleksandr.Khromov@IQVIA.com 

+7 778 391 32 20

Жибек Керимбаева
Директор | Казахстан и Евразия 

Zhibek.Kerimbaeva@IQVIA.com

+7 701 710 06 91 

Ольга Макарова
Руководитель департамента консалтинга 
и маркетинговых исследований | Евразия

Olga.Makarova@IQVIA.com

+7 916 993 05 50
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