SPECIAL | WUNDVERSORGUNG

Uber 1 Mrd. Euro in Klinik und Apotheke

Weites Feld der Wundversorgung

Die Wundversorgung ist ein weites Feld - sowohl hinsichtlich der Vielfalt der Produkte als auch der
Lieferanten in Klinik und Apotheke. 2021 hat sich der Umsatz von Wundversorgungsprodukten in der
Klinik bundesweit auf iiber 313 Mio. Euro summiert, in den Apotheken waren es knapp 727 Mio. Euro -
insgesamt also iiber 1 Mrd. Euro. Dies ergibt eine MTD-Analyse von Auswertungen des Beratungsunter-
nehmens IQVIA, die fiir diese Ausgabe erstellt worden sind.

uffallend ist die grofSe Anzahl von
ALieferanten, die im Klinikmarkt in
den einzelnen Produktbereichen zwi-
schen gut 40 und rund 220 Firmen
schwankt. Erfasst wurden die Bereiche
Pflaster, Fixierung/Kompression/Ruhig-
stellung, Verband- und OP-Material, Spe-
zielle Wundversorgung, Hamostyptika
und sterile Verbandsatze.

Grof3es Anbieterfeld

Der Markt ist auf Anbieterseite auch von
den Umsatzanteilen her sehr heterogen.
Die in den beriicksichtigten Sektoren ver-
tretenen grofSten Lieferanten nach Um-
satz kommen zusammen auf gut 40 Pro-
zent Anteil. Hier sind u. a. vertreten: 3M
Medica, BSN Medical, Smith & Nephew,
Paul Hartmann, Lohmann & Rauscher,
Fuhrmann, Ethicon, Coloplast.

Grof3e Produktvielfalt

Berticksichtigt wurden im Apotheken-
markt u. a. die Sparten Heftpflaster,
Wundverbiande, medizinische Pflaster,
Mullbinden, elastische Fixierbinden und
Kompressionsbinden, Gipsverbande,
Antithrombosestriimpfe, Stiitz- und
Fixierverbdnde, Binden, Warmebinden,
Kompressen, Tupfer, Tamponaden, Ver-
bandwatte, -zellstoff und -mull, hydro-
aktive Wundauflagen, Transparentver-
bénde, Aktivkohlewundauflagen, silber-
haltige Wundauflagen, Kompressen mit
Superabsorber, resorbierbare Himostyp-
tika, Sets.
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Hier sind iiberwiegend auch die oben
erwidhnten Hersteller aus dem Klinik-
markt relevant plus zusdtzlich Firmen wie

Die Analyse beruht auf Daten aus meh-
reren IQVIA-Studien:
B IQVIA DKB: Verbrauch von medi-

z. B. Ausbiittel, Beiersdorf, Urgo, Moln- zinischem Sachbedarf im Kranken-

lycke, Convatec. haus. Die Daten werden iiber das

Abb. 1: Uberblick Absatz Klinik / Apotheke

Nach Absatz dominiert die klassische Wundversorgung beide Sektoren
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Abb. 2: Uberblick Umsatz Klinik / Apotheke

Spezielle Wundversorgung generiert 1/3 -1/2 des Umsatzes innerhalb der Wundversorgung
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Abb. 3: Spezielle Wundversorgung im Uberblick

Hydroaktive Wundauflagen sowohl in Klinik als auch in Apotheke dominant
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IQVIA-Klinikpanel erhoben und
mittels Hochrechnung zur Darstel-
lung des nationalen Verbrauches
verwendet (zum Zeitpunkt der
Abgabe/Verbrauchszeitpunkt auf
Station).

B IQVIA MSA: Einkdufe zum medizi-
nischen Sachbedarf seitens 6ffent-
licher Apotheken (ca. 6.500 des
IQVIA-Apotheken-Panels)
beim vollsortierten GrofShandel
und direkt bei Herstellern.
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Abb. 4: Hydroaktive Wundauflagen im Detail - Apotheke Jahr 2021

Innerhalb der Gruppe der hydroaktiven Wundauflagen dominieren selbstklebende Schaumstoffe
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Abb. 5: Hydroaktive Wundauflagen im Detail - Klinik Jahr 2021

Innerhalb der Gruppe der hydroaktiven Wundauflagen dominieren selbstklebende Schaumstoffe
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